


• ธุรกิจของบ.ศรีกรุงโบรคเกอร์ ใช้ MGM ย่อมาจากค าว่า
Member Get Member  ภาษาไทยเรียกว่าของดีธุรกิจ
แนะน าต่อ หรือในรูปแบบของธุรกิจเครือข่ายประกันภัย หรือ
เรียกง่ายๆ ว่ามีรายได้เป็นแสน โดยไม่ต้องลงทุน 

รูปแบบธุรกิจของ 
ศรีกรุงโบรคเกอร์ 





   ข้อดี ที่แตกต่างจากการท าตลาดรูปแบบเดมิๆ    

- คุณจะมีรายได้จากการแนะน าสมาชิก ไม่ใช่การขาย และ
การแนะน าจะไม่มีวันสิน้สุด 

- ประกันภัยเป็นสินค้าที่มีวันหมดอายุ สมาชิกซือ้แล้วต้องซือ้
ซ า้ 

- ไม่ต้องแข่งขันในปีต่ออายุ เพราะสมาชิกได้รับการบริการที่
ดีรวมถึงส่วนลดมากพอ ที่จะซือ้สินค้าใช้เองอย่างต่อเน่ือง 

- สินค้ามีหลากหลาย ไม่ใช่เฉพาะรถยนต์ 



แหล่งท่ีมาของรายได ้
1. ส่วนลดมาตรฐานจากการซือ้สินค้าใช้เอง 

 
2. ค่าแนะน า 1% (จากยอดขายที่สมาชิก แนะน าสมาชิกมาซือ้

สินค้า) 

 

3.  ผลประโยชน์จากการที่ ทีมงานที่อยู่ภายใต้การแนะน าของ
สมาชิกเป็นผู้ขาย (ค่าต าแหน่ง หรือค่าทมีงาน) สูงสุดถึง 6% 

     



โครงสร้างการท างาน ระบบ MGM 
ระดับขัน้ /  
ต าแหน่ง 

ยอดเฉล่ีย (3 เดือน) 
ยอดส่วนตัว + ยอดทีมงาน 

ส่วนลดมาตรฐาน + ค่าต าแหน่ง 
+ ค่าแนะน า 

ระดบั 6 (Member) 
สมาชิก  ไม่บงัคับยอด  

ส่วนลดมาตรฐาน + 1% ค่า
แนะน า (ถ้าม)ี 

ระดบั 5 (Am.)  
หวัหน้าขยายงาน  150,000  

ระดบั 4 (Dm.) 
 ผู้จดัการขยายงาน  300,000  ส่วนลดมาตรฐาน  + 1% ค่าแนะน า (ถ้ามี) 

+  ค่าต าแหน่ง 4% 

ระดบั 3 (Grd.) 
ผู้อ านวยการบริหาร 900,000 ส่วนลดมาตรฐาน  + 1% ค่าแนะน า (ถ้ามี) 

+  ค่าต าแหน่ง 5% 

ระดบั 2 (Egrd.) 
ผู้อ านวยการอาวุโส  2,700,000  ส่วนลดมาตรฐาน  + 1% ค่าแนะน า (ถ้ามี) 

+  ค่าต าแหน่ง 5.5% 

ระดบั 1 (Vp.)        
รองกรรมการฝ่ายบริหาร  6,000,000  ส่วนลดมาตรฐาน  + 1% ค่าแนะน า (ถ้ามี) 

+  ค่าต าแหน่ง 6% 

ส่วนลดมาตรฐาน  + 1% ค่าแนะน า (ถ้ามี) 
+  ค่าต าแหน่ง 3% 
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ประกนัวนิาศภยั 


